
Ihr städtischer Energieversorger

HAMBURG ENERGIE ist der städtische Energieversorger der Freien und Hansestadt Hamburg. 
Als zukunftsorientiertes Unternehmen setzen wir ausschließlich auf Energie frei von Kohle- und 
Atomstrom. Mit Investitionen in eigene regenerative Erzeugungsanlagen in Hamburg und der 
Region stärken wir den Wirtschaftsstandort und sorgen für gutes Klima in der Stadt und weltweit. 

Als aufstrebendes Energieunternehmen mit ökologischer Ausrichtung sind wir ständig dabei, 
unsere Aufgaben und Geschäftsfelder zu erweitern. Für den Bereich Vertrieb/Marketing 
suchen wir deshalb zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n      

In dieser Position besteht die Aufgabe im Wesentlichen im dem Ausbau unseres Stamm-
geschäftes. Sie sind zentrale/r Ansprechpartner/in für unsere Kunden im professionellen 
Umgang mit unseren Produkten und Dienstleistungen (Strom, Gas und Wärme) mit dem Ziel, 
die Schnittstelle zum Kunden effizient und profitabel zu gestalten.

Ihre Aufgaben:  
• 	 Neukundengewinnung und Ausbau des regionalen Vertriebes 
• 	 Betreuung von bestehenden Kunden
• 	 Ausarbeitung von Angeboten
• 	 Verhandlungsführung von der Akquisition bis zum Vertragsabschluss 
• 	 Analyse der Kundenbedürfnisse und Ausarbeitung kundenorientierter Lösungen
• 	 Aufbau einer dauerhaft guten und belastbaren Partnerschaft
• 	 Verantwortung für Planung und Durchführung von Maßnahmen zur Kundenakquisition, 

-rückgewinnung und -bindung 

Ihr Profil:
• 	 ein erfolgreich abgeschlossenes wirtschaftswissenschaftliches oder technisches Studium 

oder alternativ eine kaufmännische/technische Ausbildung mit fundierter technischer bzw. 
betriebswirtschaftlicher Weiterentwicklung

• 	 nachweislich mehrjährige Erfahrungen im Großkundenvertrieb innerhalb der Energiewirt-
schaft mit entsprechender Ergebnisverantwortung 

• 	 Produktkenntnis über alle Energiemedien und die gesamte Wertschöpfungskette
• 	 hohes Maß an Verhandlungsgeschick, unternehmerisches Denken und selbstständige 

Arbeitsweise
• 	 Kommunikationsfreudigkeit und Erfahrung im Umgang mit Entscheidungspersönlichkeiten 

bis hin zu Vorständen und Geschäftsführern

Eine mehrjährige Berufserfahrung ist von Vorteil. Wir bieten aber auch motivierten Absolven-
tinnen und Absolventen interessante Einstiegsmöglichkeiten.

Unser Angebot:
Wir bieten Ihnen anspruchsvolle und abwechslungsreiche Aufgaben sowie viel Raum für 
Eigeninitiative in einem engagierten, hoch motivierten Team. Meistern Sie zusammen mit uns 
zukünftige Herausforderungen durch Ihre Bereitschaft, ständig Neues zu lernen, und finden Sie 
eigenverantwortlich Lösungen für komplexe Aufgabenstellungen. Eine umfassende Einarbei-
tung zum Einstieg in unser Unternehmen sowie ein gezieltes Coaching mit einem interessan-
ten Weiterbildungsprogramm gehören ebenso zu unserer Unternehmenspolitik wie flexible 
Arbeitszeiten, eine leistungsgerechte Bezahlung und eine betriebliche Altersversorgung.

Fühlen Sie sich angesprochen? Dann möchten wir Sie kennenlernen und freuen uns auf Ihre 
aussagekräftige Bewerbung unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und des frühestmögli-
chen Eintrittstermins.
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